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 «بسم الله الرحمن الرحيم»
 

 (ع) اميرالمومنين علي«  .همانا كمال دين ، طلب علم و عمل به آن است»                                             

  

 

 

 حداديان: نام خانوادگي                         عليرضا : نام                         

 
 و دارای يک فرزند متأهل: وضعيت تأهل        42/3/7331 : تولد تاريخ                        

 

 دارای کارت پايان خدمت  :وضعيت خدمت وظيفه                           

       

  :تحصيلات

  05/81:معدل  با دانشگاه اصفهاناز  -)گرايش بازاريابي (دكتري مديريت بازرگاني 

 50/81: با معدل از دانشگاه فردوسي مشهد (الملل ايش بازاريابي بينگر) ارشد مديريت بازرگاني  كارشناسي

 55/81: با معدلاز دانشگاه شهيد چمران اهواز  كارشناسي مديريت بازرگاني

 :تخصص

 (بر بخش خدمات ركزمبا ت)آموزش و پژوهش در حوزه مديريت و بازاريابي

 :هاي آموزشي تكميلي دوره

 8311بهمن 9، مشهد ، پارك علم وفناوري خراسان رضوي، «مهندسي فروش»

 8311آذر 35،تهران، عمران و بهسازي شهري ايران، شركت «تكنيك هاي موثر بازاريابي وفروش»

 8315تا ارديبهشت 8313اسفند،مشهد،، شركت شهركهاي صنعتي خراسان «خويش فرماي خلاق»

، ن استان خراسان، سازمان صنايع و معاد«بهره وري و تعالي سازمانيآشنايي با مفاهيم و رويه هاي جايزه ملي »

 8313شهريور  80مشهد،

 8311خرداد  مشهد، مركز آموزش عالي علمي صنعتي خراسان،: «تجارت الكترونيك»

 :زبان انگليسي

 و نگارش در مكالمه نسبي تسلط   / درك مطلب و تسلط در ترجمه -

 :مهارتهاي فن آوري اطلاعات

 ،  اينترنت مجموعه آفيس، ويندوز  

 ( LISREL)و الگويابي معادلات ساختاري (SPSS)افزارهاي آماري منر آشنايي با  
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 :مورد مطالعه تخصصي حوزه هاي 

 (خدماتآسيب شناسي بازاريابي، بازاريابي )و بازرگاني بازاريابي  مديريت مباحث 

 (بازاريابي و برندسازي در شركت هاي كوچك و متوسط) كارآفريني مباحث 

  (آسيب شناسي سازماني، مهارت هاي مديريت وسرپرستي)و سازمان  مديريتمباحث 

 

 تجربيات و سوابق 

 :سوابق آموزش در دانشگاه ها( الف

 دانشگاه فردوسي ،  «مهارت هاي عمومي مديريت»و  «مديريت صادرات و واردات» ، «بازاريابي» سودر ارائه

 تا كنون 8395آبان از  - كارشناسي ارشد مقطع ،واحد بين الملل-مشهد

 دانشككده علكوم اداري و    ،دانشگاه فردوسيي مشيهد  ، «تجارت الكترونيك»و  «تحقيقات بازاريابي» درس ارائه

 تا كنون 8395از مهر گرايش بازاريابي-  MBAهم سطح كارشناسي ارشد ، دوره هاي آزاداقتصادي

ي، هم سطح دكتردوره هاي مشهد،  ،صنايع و معادن ايراندانشگاه ، «مديريت استراتژيك بازاريابي» درس ارائه

 8395تا بهمن از مهر

 دانشككده علكوم    ،دانشگاه فردوسيي مشيهد   ، مشهد ، 19تا  11از سال ، «ومديريت سازمان اصول» درس ارائه

 اداري و اقتصادي 

 ميديريت رفتيار   »و  «تحقيقيات بازارييابي  »، «بازاريابي بين الملي  » ،«بازاريابي ومديريت بازار» سودر ارائه

  عطارآموزش عالي  موسسه، مشهد،  نونكتا  11، از سال «سمينار در مسائ  بازاريابي»، «سازماني

 19تكا   11از سكال   «بازرگاني بيين الملي   »و  «بازاريابي بين المل » ،«بازاريابي ومديريت بازار» سودر ارائه ،

  موسسه آموزش عالي حكمت رضوي  ،مشهد

 مقطع كارشناسي ارشد، «تحقيقات بازاريابي» و  «كنندهرفتار مصرف» ،«و بازارشناسيبازاريابي  » سودر ارائه ،

 خراسان رضوي اتاق بازرگاني و صنايع و معادنآموزش عالي  مركز، ، مشهد 19تا  11از سال 

  از فكروردين  اصكفهان ،  ، آموزش عالي شهيد اشرفي اصفهاني، مجتمكع  «بازاريابي و مديريت بازار»ارائه درس

  18تا تير  18
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 هكاي كوتكاه مكدت جهكاد      آمادگي آزمون كارشناسي ارشد، مرككز آمكوزش   « هاي مديريتيتئور »ارائه دروس

 10دانشگاهي واحد اصفهان، آبان تا بهمن 

  دانشگاه آزاد نيشابور،  ،«سازمان و مديريت»، و «بازاريابي بين المل » ،«بازاريابي ومديريت بازار»ارائه دروس

 8310مهر تا بهمن 

 وابسكته بكه   ) مركز آموزش هاي بازرگاني مشهد، مشهد، 15-10نيمسال دوم ، «بي و فروشبازاريا»درس  ارائه

  (موسسه مطالعات و پژوهشهاي بازرگاني

 خراسان تاق بازرگانيامركز آموزش ، ، مشهد 15-10نيمسال دوم  ،«مديريت رفتار سازماني» درس ارائه  

 

 :آموزشي و کارگاه هاي سوابق سمينارها( ب

 95 مهر 8 مشهد،  ،پستشركت  ،«بازاريابياستراتژي ها و معيارهاي مهم در »ئه سمينارارا 

 95 مهر 8مشهد، ، پژوهشكده بيوتكنولوژي شرق كشور ،«مهارت هاي مذاكره و اداره جلسات»ارائه سمينار 

 95 شهريور 1مشهد، ، موسسه فرهنگي فضيلت وحي ،«اخلاق در بازار»ارائه سمينار 

 از سلسله كارگاه هكاي آموزشكي ارتقكاا قابليكت هكاي      ، «مديريت تغيير و اعتمادسازي در مشتريان»سمينار ارائه

  19بهمن  18  مشهد، ،فرآهنگ: مركزمديريت خدمات رسانه، ويژه مديران صنايع غذايي استان خراسان  :مديريتي

  رک عليم و فين آوري خراسيان    پيا ،  «مهارت هاي قيمت گذاري و افزايش فيروش » يک روزه كارگاهارائه

 19بهمن  15 مشهد،  ،رضوي

 بانيك  مكديران و پرسكنل سرپرسكتي و شكعب سكه حكوزه       : ، مخاطبكان « ارتباطات با مشتريان» هايارائه سمينار

  19دي   18و 15و89مشهد، ، صادرات خراسان رضوي

 شركت زميز  سراسر كشكور   مديران فروش شعب: ، مخاطبان«گذاري فروش هاي هدف مهارت» سمينار ارائه 

  19مهر 11مشهد، ، ((ع)طرف قرارداد دانشگاه امام رضا)

  شكعبه   – شركت كاليه   ،، سرپرستان و پرسنل فروشمديران: مخاطبان ،«اعتمادسازي در مشتريان»ارائه سمينار

 8319 مهر 88، مشهد
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  بازاريابكان و   ،، پرسكنل بازرگكاني  مكديران : مخاطبكان  ،«راهكارهاي افزايش فروش در بازار رقابتي»ارائه سمينار

 8319 تير  13 – (لبنيات كانيار)شركت يكدانه شرق  كنندگانتوزيع

  8319خرداد  9، جهاد دانشگاهي كرمانشاه، «ايبازاريابي حرفه»ارائه سميناروكارگاه 

  بيا همكياري سيازمان    شركت پيونيد نيوآوران    ، «مداري در صنعت ساختمانفروش و مشتري»ارائه سمينار

 8319خرداد  0، مديريت صنعتي مشهد

 كنفكرانس   ،«هاي ارتباطات دربازاريابي و فروشمهارت»و « هاي اعتمادسازي در مشتريانتكنيك»ارائه سمينار

 8311آبان  11، انجمن علمي مديريت دانشگاه فردوسي مشهد/ شركت همايش پرتو آرين بازاريابي وفروش، 

 بازاريابي خلاق»علمي  ارائه سمينار :Creative Marketing» ،  گروه مديريت دانشگاه فردوسيي مشيهد  /

 8311ارديبهشت  15تئاتر دانشكده علوم اداري و اقتصاد،  انجمن علمي مديريت، آمفي

  كارگزاري رسيمي بيميه   ، ، مشهد«هاي فروش حضوري و برقراري ارتباطات با مشتريانمهارت»ارائه كارگاه

 بازاريابان و فروشندگان بيمه: مخاطبان 8318شهريور 85-81، (كسرايي)185، شماره يمركز

  مكديران  : مخاطبان 8318خرداد 3،آسمان، هتل اصفهان ،«تكنيك هاي نوين افزايش فروش» آموزشيارائه كارگاه

 هاي صنعتي و بازرگاني اصفهانشركت

  مكديران : مخاطبكان  .8310شكهريور   88 ،مشكهد، هتكل سك ا     ،«طراحي مالي و سرمايه گيذاري »ارائه كارگاه  

 موسسه مديريت ت ول ايرانيان  :هاي صنعتي و بازرگاني مشهد، طراح و مجريشركت

  هكاي صكنعتي و بازرگكاني    مكديران شكركت  : مخاطبكان ، «هاي نوين افزايش فروشتكنيك» آموزشيارائه كارگاه

 .8310تير  15،مشهد، هتل س ا  ،ت ت ول ايرانيانمؤسسه مديري: طراح و مجري ،خراسان رضوي

  و  ارتباطات موثر»ارائه سمينارBody Language» فردوسيي مشيهد   دانشگاه دانشكده الهيات، آمفي تئاتر ،

 .8315دي  5يكشنبه 

  دانشييكده تربيييت بييدني دانشييگاه فردوسييي  ، «طراحييي كسييب و كييار و مييديريت آن »ارائككه كارگككاه  

 .8315آذر  85-88رگاه تخصصي كارآفريني در ورزش، مشهد، اولين كا

 8313آبان  11، ، مدرسه پريزاد(ع)حر  مطهر اما  رضا، «مديريت ذهن»ارائه سمينار   

  مركز آموزش عالي علمي كاربردي جهكاد دانشكگاهي ك شكعبه    «رشد و بالندگي سازماني»ارائه سمينار آموزشي ،  

 13مهر 18،اه وترابري استان خراسان جنوبيادارات رمديران  :مخاطبان بيرجند،

 8313شهريور  0، جهاد دانشگاهي مشهدمديران : مخاطبان، «مديريت زمان»كارگاه آموزشي  ارائه 
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  دانشيگاه   هسيته كيارآفريني دانشيكده عليو  اداري،    ، «مداري در موفقيت كارآفرينيان  نقش مشتري»سمينار

 8311آبان  15 ،فردوسي مشهد

  دانشيگاه  انجمن علمي مديريت، در قالب كارگاه مكديريت،  « ديريت زمان با تأكيد بر تفويض اختيارم»سمينار

 8311ارديبهشت  1، فردوسي مشهد

 

 :در سازمان ها آموزشسوابق ( ج

خراسان  مركز آموزش بانك صادرات: مشهد ،بانک صادراتكاركنان : مخاطبان ،«ارتباط با مشتريان» ارائه دوره

 95 آذر 1 رضوي،

3،شكهر مشكهد   بانك قوامينكاركنان شعب : ، مخاطبانساعت 55به مدت جمعا « مشتري مداري» ارائه دو دوره 

 95آذر  3آبان تا 

1،  جمعا به مكدت  «همگرايي در سازمان و اعتمادسازي در مشتريان»و « هدف گذاري فروش»هاي ارائه دوره 

  95تير  9آبان و  0مشهد،، شاهسوند شركتنيروهاي فروش و بازاريابي : ، مخاطبانساعت

شركت نفيت مديران و كارشناسكان  : ، مخاطبانساعت 15به مدت « تجزيه و تحلي  و تصميم گيري» ارائه دوره 

 95آبان  5تا  1،مشهد

اسكتان  شيركت مخيابرات   كارشناسكان  : ، مخاطبكان سكاعت  8به مدت « مديريت بازاريابي و فروش» ارائه دوره

 95خرداد  81و81بجنورد ، ، و دفاتر خدمات ارتباطي خراسان شمالي

  بانكک صكادرات    مكديران : ، مخاطبكان سكاعت  1هر كدام به مدت  «فرآيند و فنون تصميم گيري» دوره سهارائه

 8395،  ارديبهشت  خراسان رضوي مركز آموزش بانك صادرات: مشهد، خراسان رضوي

مكديران و كارشناسكان روابكط عمكومي     : ، مخاطبكان سكاعت  5مكدت  به « تبليغات در روابط عمومي» ارائه دوره

 19آذر  19، مركز آموزش شهيد كاميا : مشهد، آموزش و پرورش استان خراسان رضوي

مشكهد ، پرسنل تعاوني اعتبار دانكش : ، مخاطبانساعت 81به مدت « مشتري مداري و رفتارسازماني» ارائه دوره :

 19آذر  80ا ت 83،مركز آموزش بانك صادرات
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هكاي اسكتان   مديران و كارشناسان شهرداري: ، مخاطبانساعت 81به مدت « تشكيلات و سازماندهي» ارائه دوره

 19آبان  88و80، هاي خراسانموسسه تحقيقات و آموزش شهرداري: مشهد، خراسان رضوي 

و  سرپرسكتان ، مكديران : مخاطبكان  ،سكاعت  35بكه مكدت   « هاي كياربردي افيزايش فيروش   مهارت» ارائه دوره

 19مهر مشهد، ، شركت پخش پاسارگاد فروشندگان

 و  سرپرسكتان ، مكديران : ، مخاطبكان سكاعت  38بكه مكدت   « هاي كاربردي افيزايش فيروش  مهارت» ارائه دوره

  19شهريور تا آبانمشهد، ، (-ع-طرف قرارداد دانشگاه اما  رضا)شركت زمز   فروشندگان

 سرپرستان شكركت  : ، مخاطبانساعت 5به مدت « ريزي براي سرپرستانهاي برنامهو مهارتاصول » ارائه دوره

  8319مهر  1مشهد، ، پخش سايه سمن

  كاركنكان بانكک صكادرات    : ، مخاطبكان ساعت 81هر كدام به مدت  «اصول بازاريابي» دورهو هشت  بيستارائه

  8395خردادتا  8319،  ارديبهشت يخراسان رضو مركز آموزش بانك صادرات: مشهد، خراسان رضوي

 شركت پخش سايه سمنسرپرستان : ، مخاطبانساعت 31به مدت « هاي پيشرفته سرپرستيمهارت» ارائه دوره ،

  8319مشهد، ارديبهشت 

 شيركت بيميه   ، مشكهد ، فروشكندگان بيمكه  : مخاطبكان  ،«هاي بازاريابي وفيروش تلفنيي  تكنيك» ارائه دو دوره

 8311تير  18و 15، (بابايي نمايندگي)نوين

   مركز آموزش شيركت  مشهد، ، شركت نفتمديران : مخاطبان ،«هاي پيشرفته سرپرستيمهارت» دوره سهارائه

 (ساعت 15هريک به مدت ) 8395تير  1تا  0 -8311دي 11تا  18  -8311خرداد 11تا  15، نفت

 خراسكان   ز آموزش موسسه ميالي و اعتبياري مهير   مرك، مشهد، «بازاريابي خدمات مالي» ارائه دوره و كارگاه

 8311آذر 81تا  85رضوي،

  بانك صادرات استان خراسان رضويمركز آموزش ،  ، مشهد«اصول علمي مديريت» دوره سهارائه، 

 19آذر 8آبان تا  81      -    8311آبان  1مهر تا  11 مهر و   81 تا85

 اتاق بازرگاني و صنايع مدت  ، مشهد، مركز آموزشهاي كوتاه«شمهندسي فرو هايمهارت» ارائه دوره يک روزه

 8311شهريور  1، خراسان رضوي ومعادن
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  8318بهمن  15، شركت علم آوران پارس، اصفهان، «هاي كاربردي افزايش فروش تكنيك»ارائه چهار دوره  /

 توليدي و بازرگاني اصفهانمديران شركتهاي : مخاطبان، 11خرداد  19/  8311فروردين  11/  8318اسفند  80

 83آذر تكا   15،(مركز آموزشهاي كوتاه مكدت )مشهد سازمان مديريت صنعتي ،«بازاريابي و فروش » ارائه دوره 

 پرسنل فروش و بازاريابان شركت به پخش: مخاطبان ، 8318دي 

 ت اداره كار و آموزش فني مورد حماي كارآفرينان: مخاطبان ،«بازاريابي و فروش كالا و خدمات» دو دوره ارائه

  8318آبان 88و  85، موسسه توسعه و كارآفريني افرا ، اصفهان ،اصفهانو حرفه اي 

 10، آذر مركز كارآفريني دانشگاه اصفهان ،«مذاكرات تجاري و هنر ارتباطات موثر» ارائه دوره آموزشي 

 مورد حمايت اداره كار و آموزش فني  رآفرينانكا: مخاطبان ،«بازاريابي و فروش كالا و خدمات»دو دوره  ارائه

 8مكرداد و   35: ، دوره اولموسسه كيارآفريني زنيان توانمنيد خراسيان رضيوي     اي خراسان رضوي، و حرفه

 .8310مهر  3: ك  دوره دوم   8310شهريور 

 رييزي  و برناميه سازمان بهزيستي مشهد، سازمان مديريت  مديران: مخاطبان، «فنون اداره جلسات»دوره  ارائه

 .8310مرداد  89، خراسان رضوي

 جهكاد  سازمان تعاون مشهدمديران وكاركنان : مخاطبان، «هاي ذهني شناسايي و استفاده از ظرفيت»  دوره ارائه ،

 .8315اسفند  18تا  15دانشگاهي مشهد، 

 چگونگي طراحي يك برنامه تجاري »دوره  ارائه(Business Plan)»  دانشكگاه فردوسكي    ، مرككز ككارآفريني

 .8315آذر  3،«مشهد

 آمفي تئاتر دانشكده مهندسكي  . 8315آبان  13تا  80، موسسه مديريت ت ول ايرانيان، « مديريت ذهن»دوره  ارائه

 الهيات دانشگاه فردوسي مشهد و

 دانشيگاه  مديران و كاركنكان  : مخاطبان، «شناسايي و استفاده از ظرفيت هاي ذهني: مديريت برخود»دوره  ارائه

 15خرداد  85ارديبهشت تا  81، ، جهاد دانشگاهي مشهدعلو  پزشكي مشهد

 بازرگكاني  مديران وكارشناسان واحدهاي صنعتي و، ويژه «موفقيت فردي و سازماني عوام  كليدي»دوره  ارائه ،

 8315د خردا5ارديبهشت تا  18، مؤسسه مديريت ت ول ايرانيان: مشهد
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 مركزرشد كيارآفريني دانشيگاه فردوسيي    ويژه دانشجويان،« هاي كاربردي مديريت فرديمهارت»دوره  ارائه

 8315فروردين  11تا18، مؤسسه مديريت ت ول ايرانيان، مشهد

 اداره كي  راه  مديران و كارشناسان : مخاطبان، دوره هاي آموزشي كاركنان دولت، «مديريت استرس»دوره  ارائه

 8313مهر  11،  مركز آموزش عالي علمي كاربردي جهاد دانشگاهي شعبه  بيرجند، ترابري خراسان جنوبيو 

 مخاطبكان  هكاي آموزشكي كاركنكان دولكت،      ، دوره« هاي ذهني مديريت ذهن و استفاده از ظرفيت» دوره  ارائه :

 13شهريور  3رداد تا م 3، جهاد دانشگاهي مشهد،  اداره ك  زندانهاي مشهدمديران و كارشناسان 

 شيركت  : ، برگزاركننكده خراسكان  هاي صكنعتي  مديران و كارشناسان واحد رايب« بازاريابي و فروش»دوره  ارائه

  8311، آذر معيار گستر توس

 

 :پژوهشي سوابق (د

 مشكهد ، شكركت    ،«اندازه گيري رضايت ذينفعان شركت بيمه كيارآفرين » طرح پژوهشي و مشاوره اي مجري

 95تا مهر 19اسفندكارآفرين ، بيمه 

 مشكهد ، مركزخكدمات    ،«و آسيب شناسي تبليغات پديده شيانديز بررسي » طرح پژوهشي و مشاوره اي مجري

 95تا ارديبهشت 19اسفند، ( شركت فراهنگ تبليغ )مديريت رسانه 

 دسيتگاه هياي   مييزان رضيايت مشيتريان از خيدمات     بررسي » همكار اصلي در طرح پژوهشيPOS   بانيك

 95تا خرداد 19آبان ،«مطالعه موردي شعب شهر مشهد –كشاورزي 

 شركت پكژوهش هكاي سكاختماني     ،«مطالعات اقتصادي و توجيه مالي پديده شانديز» همكار در طرح پژوهشي

 11مرداد و شهريورايران، 

 فاداري مشيتري  طراحي الگوي و: ها و پيامدهاي وفاداري مشتريانشرطتحلي  پيش»پژوهش واجراي طراحي

بهكرام رنجبريكان و   دكتر جنا  آقايان : ، به راهنماييدكترينامه  به عنوان پايان «اي ايرانهاي زنجيرهبراي فروشگاه

 19اسفندتا  8311اسفند . جنا  آقاي دكتر علي صنايعي: و مشاوره ،دكتر مجيد رشيد كابلي

  سازمان آستان قدس رضوي( رجوع ان و اربابزائر)ذينفعانميزان رضايتمندي وسنجش بررسي »مجري طرح 

 8311 بهمنتا  خرداد ،«CSMبا روش 

  در برنامه چهار  توسيعه اسيتان خراسيان     كارآفرينيبررسي راهكارهاي توسعه » طرح ت قيقاتيهمكاري در

  8310سال ريزي ،  سازمان مديريت و برنامه: ، كارفرمادكتر حبيب الله دعاييجنا  آقاي : مجري، «رضوي
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 8315تا مهر   8318از ارديبهشت  شركت شهدايران« بازاريابي و تحقيقات بازار» همكاري با واحد 

بررسي دلاي  كاهش فروش برخي محصيولات،   :از جمله« ت قيقات بازاريابي» طراحي و اجراي پروژه هاي كاربرديدر 

كنندگان، تست ذائقيه مصيرف   مشتريان و مصرفبررسي دلاي  كاهش فروش در برخي شهرها، بسته بندي مناسب از ديدگاه 

 برناميه رييزي بازارييابي،    دستورالعم  هاي كاري بازاريابي، ، بررسي وضعيت بازار و رقبا، طراحي مدل بازاريابي،كنندگان

 . …سيستم اطلاعاتي بازاريابي و هاي نوين توزيع و تبليغات،شيوه

  11ايران، مرداد تا آبان شركت شهد ،«مداري گ مشتريسنجش نگرش و ايجاد فرهن»طراحي و اجراي پروژه  

 كنندگان شيركت شيهدايران از روش كميي     گيري رضايت توزيع اندازه» طراحي و اجراي پروژهCSM»   بكه

جنكا  آقكاي دكتكر    : و مشاوره دكتر سعيد مرتضوي،جنا  آقاي : نامه كارشناسي ارشد، به راهنمايي عنوان پايان

 (.مي باشد 0/89نمره اخذ شده از پايان نامه )   13 دتا خردا 11اد خرد شمس الدين ناظمي،

 

 :هاابو کت ها همقال و چاپ تأليف ،ترجمهسوابق ( ه

”Analysis the relationships between store brand image, perceived quality, customer 

Accepted in: ,”t storessatisfaction and repurchase intention in iranian departmen

and , Canada,Journal of Business and Management(IJBM) International

Published in: Vol.7, No.6, March 2012 

 تحلي  رابطه بين ارزش درک شده، كيفيت درک شده، رضايت مشتري و قصد خريد مجدد در »مقاله  اليفت

 دانشگاه تهران ،پژوهشي مديريت بازرگاني-مجله علميدر  ته شدهپذيرف، « تهرانفروشگاه هاي زنجيره اي 

  طراحي الگيوي وفياداري مراجعيان    : پيش شرط ها و پيامدهاي وفاداري مراجعان كتابخانه ها»مقاله  اليفت

 ،كتابيداري و اطيلاع رسياني   پژوهشي -مجله علميدر  پذيرفته شده، «كتابخانه مركزي آستان قدس رضوي

 مشهد فردوسيدانشگاه 

 مطالعه موردي)تعيين عوام  اثرگذار و اندازه گيري رضايت دانشجويان از خدمات خوابگاه ها»مقاله  اليفت :

 وزارت علوم ،«نامه آموزش عالي» ترويجي-مجله علمي، در حال داوري در «(دانشگاه فردوسي مشهد

 توسيعه مهندسيي بيازار   ماهنامه دو در چاپ شده ، «ترين عوام  بازاريابي در فروشگاهكليدي»مقاله  اليفت ، 

 8319 آبانو هرم ،80شماره 
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 اره تامين كنندگان با استفاده ازانتخاب چند معي»ليف مقاله أتAHP  دكتكر  سكركار خكانم   با همككاري  ، «فازي

مطالعيات ميديريت    پژوهشيي -چاپ شده در فصلنامه علمي، ه كتابي و مرحوم دكتر اصغر حق شناس سعيد

 (8311آذر  81:تاريخ پذيرش) 81اره ، شمصنعتي

  چكاپ شكده در   ، با همكاري مرحوم دكتر مهكدي جمشكيديان،   «مديريت بازاريابي مبتني بر دانش»تأليف مقاله

  8318، شماره زمستان ترويجي مديريت و توسعه -نشريه علمي

 تركيبي  با روش( توزيع كنندگان)مندي مشتريان واسطشاخص رضايت سنجش و تعيين»ليف مقاله أتCSM 

چياپ  دكتر سعيد مرتضكوي،  جنا  آقاي با همكاري ، «(شركت شهد ايران: مطالعه موردي)CSIو شاخص 

 (18چاپ شده در پاييز ) 15 ،  تابستان و پاييز88و  80، شماره پيا  مديريت پژوهشي-شده در فصلنامه علمي

 الكدين   زير نظر جنا  آقاي دكتر شكمس « (  به گا راهنماي گا)هاي كاربردي كارآفرينيمهارت» رجمه كتا ت

 8311، وابسته به وزارت كار چاپ شده توسط مؤسسه كار و تأمين اجتماعيناظمي، 

 8311، چكاپ اول شركت به نشر چاپ شده توسط، «افزايش فروش راهكارهاي عملي»كتا   ترجمه و تأليف ،

 8319چاپ دوم

  زاريابي الكترونيك بر روي عملكيرد واحيدهاي بازارييابي صينايع فيولاد      تجزيه و تحلي  اثر با»ارائه مقاله

، با همكاري جنا  آقاي دكتر علي صنايعي، ارائه جهت هفته پكژوهش،  «شركت فولاد مباركه: مطالعه موردي)

 18، آبان دانشگاه اصفهان 

  تركيبي  دانشگاه اصفهان با روش( دانشجويان)گيري رضايت مشتريان  اندازه»ارائه مقالهCSM» با همكاري ،

 18، آبان دانشگاه اصفهان جنا  آقاي دكتر بهرام رنجبريان، ارائه شده جهت هفته پژوهش، 

  انتخاب چند معياره تامين كنندگان با استفاده از »تأليف مقاله AHPبا همككاري سكركار خكانم دكتكر     «فازي ،

 18آبان  ،دانشگاه اصفهانده جهت هفته پژوهش، ارائه ش ،سعيده كتابي و جنا  آقاي دكتر اصغر حق شناس

   بكا همككاري   «بررسي ويژگيهاي شخصيتي و رفتاري دانشجويان كارآفرين دانشيگاه اصيفهان  »تأليف مقالكه ،

دانشكگاه اصكفهان   ، ارائه شده جهت هفته پكژوهش،  جنا  آقاي دكتر حسن لباف وجنا  آقاي مرتضي رجوعي

  18،آبان 

 بكه  «هياي ايجياد اعتمياد در مشيتريان    هاي كاربردي افزايش فروش با تاكيد بر شييوه تكنيك» تأليف مقاله ،

  .8310، آبان و آذر دانشگاه اصفهان راهنمايي جنا  آقاي دكتر رشيد كابلي، ارائه شده جهت هفته پژوهش،
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 آقاي دكتر لباف، ، به راهنمايي جنا  «راهكارهاي افزايش اثربخشي و كارآيي آموزش كارآفريني» أليف مقالهت

 .8310، آبان و آذر دانشگاه اصفهان ارائه شده جهت هفته پژوهش، 

 13، مهر 859پ شده در مجله تدبير شماره چا، «الگوي نردبان موفقيت»ليف مقاله أت 

  11چاپ شده در ماهنامه تخصصي بازاريابي شماره « اصول بازاريابي از طريق پست الكترونيكي»ترجمه مقاله، 

 8311اد و شهريور مرد

  8318ارديبهشت  ،818اپ شده در مجله تدبير شماره چديويد وست، : نوشته« وقت طلاست»ترجمه مقاله 

 :طرح پژوهشي و کتاب ،، مقالهسوابق داوري پايان نامه( و

   8319ارديبهشت  ، انتشارات بيان هدايت نور،«مديريت بازاريابي نوين»داوري كتا 

   8311،، انتشارات به نشر«تكاملي كيفيت در سازمان هاي خدماتيسير »داوري كتا  

 بندي عوامل كليدي مديريت ارتباط با مشكتري در صكنعت بانككداري   شناسايي و اولويت»نامه پايان داوري 

 ، دانشگاه آزاد نيشابور«(بانک صادرات استان خراسان رضوي: مطالعه موردي)

 رابطه بين سبک مديريت آمرانه و مديريت مشاركتي  با ميكزان روحيكه    ايبررسي مقايسه»نامه داوري پايان

 8311 رضوي، ، مركزآموزش اتاق بازرگاني خراسان«(هاي شهر مشهددبيرستان: مطالعه موردي)دبيران 

 اسكناد آسكتان قكدس     هكا و مراككز  مكوزه  ،هكا توانمندسازي كاركنان كتابخانه» داوري پيشنهاد طرح پژوهشي

 19و فروردين  11، اسفندها و مركز اسناد آستان قدس رضويموزه ،هازمان كتابخانه، سا«رضوي

 

 :هاسوابق راهنمايي و مشاوره پايان نامه( ز

 بررسي نگرش مهندسان در خصوص اثر پياده سازي مكديريت اسكتراتژيک بكر عملككرد     »نامه مشاوره پايان

آموزش اتاق بازرگاني و صنايع و معادن خراسان ، مركز«شركت هاي فني و مهندسي استان خراسان رضوي

 8395تير  19دفاع شده در  ،رضوي

 مركزآموزش اتاق بازرگاني و صكنايع  «طراحي استراتژي بازار از طريق مميزي بازاريابي»نامه مشاوره پايان ،

 8395خرداد 11دفاع شده در ، و معادن خراسان رضوي

 :سوابق مديريتي( ح

 11تا 10، (گياهان دارويي بسته بندي و صادرات: موضوع فعاليت)شركت رهروان شرق  عضو هيأت مديره* 

مديريت و  هايپژوهش در حوزهآموزش و : موضوع فعاليت مؤسسه)مدير عامل مؤسسه مديريت ت ول ايرانيان  *

  10تا مهر  13، آبان (زرگانيبا
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 :مشاورهسوابق ( ط

 شيركت كيياديزل اسياادان   ، گكذاري  ي و سازماندهي فكروش و قيمكت  ريز برنامهئه مشاوره بازاريابي جهت ارا ،

  11خرداد  38تا  19اصفهان، 

  وبكه عنكوان مشكاور و م قكق بازاريكابي      ( هاي غذايي آرشيا فرآورده)تحول چاشني توس همكاري با شركت 

  8311بان تا آ 8318، از بهمن ماه يابي براي توليد م صولات جديد برگزاري جلسات كارگاهي جهت ايده

  در سمت مشاوره اجرايي بازاريكابي   ،(شركت بين المللي پروما تجارت) پروما فروشگاه زنجيره ايهمكاري با

  8311فروردين  81تا  8318تير  81از  ، مشهد ،و بازرگاني

ي، تعييين  شناسي سيستم بازرگيان  ارائه راهكارهاي افزايش فروش، تحلي  و آسيب: هاي انجا  شده در پروما پروژه

گييري   و انيدازه  (RSCM)مديريت زنجييره تيأمين خيرده فروشيي     : هاي و ارائه پيشنهاد پروژه... )نقطه سفارش، 

 (رضايت مشتريان

 18تا مهر  10، از مهر ماه مركز رشد كارآفريني دانشگاه اصفهان همكاري با 

  هاي اثكر بخشكي و سكلامت سكازماني    ، ارائه آموزش«دنده سازان شرق»و « ريزان فلز توس»همكاري با شركت ،

 8310ماه شهريور 

  8315آبان مكاه   از ،مشاوره هاي بازاريابي گسترش توزيع م صولات و ارائهدر  «شركت شهد گلها»همكاري با 

 . 8310تا فروردين 

 8315تا مهر   8318از ارديبهشت  بازاريابي و تحقيقات بازار شركت شهدايران كارشناس 

 8310تا  8311از ...(آبميوه،عس ،)ابق علمي و عملي در بازار صنعت غذا فعاليت و سو 

 10تا مهر  13مشهد، از آبان  همكاري علمي و عملي با مركز كارآفريني دانشگاه فردوسي 

 بازنگري چارت سازماني، ارائه طرح ارزيابي  :در« گذاري توسعه شهري توس گستر شركت سرمايه» همكاري با

 8313، ارديبهشت تا مرداد 5Sان و طراحي و اجراي مرحله اول طرح عملكرد كاركن

 

 

 :ها اختراعات و نوآوري( ي

 براساس اطلاعات  «شناسي بازاريابي آسيب» و  «سازمانيشناسي  آسيب» طراحي فرآيند و دستيابي به دانش فني

 8311، مشهد، شهريور (8315-11)ساله 1بازاريابي و تجربيات مديريت تخصصي 
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 شكماره ثبكت    داراي ،10، زمسكتان   گذاريها و سرمايه وري مالي، توليد دارايي اختراع وسيله كمک آموزشي بهره

 هاي صنعتي ايراناز اداره ثبت و مالكيت 15/8/8318به تاريخ 39889اختراع

 هاي مفهومي افزايش فروش، مديريت زمان، و  طراحي مدل..... 

 

 :هاي جنبي فعاليت( ک

 مراحل آزمون، مصكاحبه و اسكتعلامات  )، رشته امور بانكيكارشناس رسمي قوه قضائيهآزمون ته شده در پذيرف -

 تا كنون 11، تير (باشدو مراحل بعدي در حال انجام مي گذرانده شده

 عضو انجمن ت قيقات بازاريابي ايران -

 

 :هاشرکت در کنفرانس( ل

 مرككز  : ، تهكران ايكده پكردازان كسكب وككار    شكركت  ، «وشسومين كنفرانس مديريت فير » شركت در كنفرانس

 8319 آذر 18و  15 ، صدا وسيماهمايشهاي بين المللي 

  مديريت ارتباطات فراگير» شركت در كنفرانس(TRM )ر، اشركت سوشيانت باز، «هاي مدرن فروشوروش

 8311 بهمن 18و  10 مركز همايشهاي بين المللي رازي ،: تهران

 11آبان  1 ،اتاق بازرگاني و صنايع و معادن مشهد، «سازي و بازار سرمايهخصوصي» نفرانسشركت درك 

 

 

 :تماس

            1511181117: همراه                            (1111 ) 7711188 :تلفن                 

  a.hadadian@gmail.com :پست الكترونيك                                         

                                                              info@hadadian.com 

                                 www.hadadian.com : و  سايت                                         

 

 

 

 «.، ولي تلاش نكردن هرگز پذيرفتني نيست پذيرفتتوان  پيروز نشدن را مي»
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